ESQUEMA PARA APRESENTAÇÃO DA LIÇÃO Nº 10


TÍTULO: “Jesus conquistava a confiança das pessoas”

Texto-chave

[bookmark: _GoBack]“Porém o que se dizia a Seu respeito cada vez mais se divulgava, e grandes multidões afluíam para O ouvirem e serem curadas de suas enfermidades” (Lc 5:15).

OBJETIVOS

1. Criar métodos para desenvolver confiança nas pessoas.
2. Conquistar a confiança das pessoas a fim de abrir a porta dos Céus para elas.
3. Utilizar a luz que possuímos para atender as necessidades da comunidade, desta forma romperão as barreiras para pregação do evangelho. 

VERDADE CENTRAL 

Como conquistar a confiança das pessoas a quem almejamos servir e ganhar para Cristo.

DOMINGO: Conquistando a confiança

Neste mundo não é fácil poder confiar em alguém, pensando nisto, quais são os principais fatores que levam você a ter confiança em alguém?

· Somos chamados a seguir o exemplo de Cristo de Se misturar, compadecer-Se das pessoas e ministrar às necessidades delas.
· Quando conquistamos a confiança de uma pessoa é fundamental que a apresentamos a Cristo, para que desta forma venha a conhecer o que o Salvador fez por ela.

SEGUNDA-FEIRA: Um equilíbrio cuidadoso

 Infelizmente muitas vezes desapontamos alguém, isso acaba sendo normal neste mundo de pecado, mas o que fazer para que esse desapontamento não afastar as pessoas de Cristo?
· Sempre temos que dirigi-las a Cristo, o Único em quem elas podem depositar plena confiança. Mais cedo ou mais tarde, poderemos desapontá-las.
· Precisamos buscar ser o tipo de pessoas com quem, até certo ponto, os outros possam aprender a contar e confiar.

TERÇA-FEIRA: Capital social
Que credibilidade ou confiança alguém transmite quando não se preocupa com sua reputação? E até que ponto isso atrapalhar a obra de alcançar pessoas?
· O capital social consiste em relacionamentos positivos e produtivos que são tão valiosos quanto dinheiro no banco.
· Cada experiência positiva que você tem com alguém é um investimento no relacionamento entre vocês. Seu capital social irá continuar a crescer e seu valor aos olhos dele aumenta.
· O bom testemunho junto à comunidade é muito mais eficaz do que o dinheiro no esforço de alcançar corações.

QUARTA-FEIRA: O valor do capital social

Uma vez que intendemos o que é capital social, podemos dizer que ele aumenta a chance de sua igreja alcançar alvos significativos que ela não poderia conseguir sozinha?

· Até onde pudermos, devemos estar dispostos a trabalhar com outros, mesmo aqueles que não pertencem à nossa fé, se isso vai promover a causa de Cristo.
· Temos que ter cuidado com qualquer tipo de aliança, com cautela e oração, trabalhar com outras pessoas cuja contribuição possa ajudar a comunidade como um todo.

QUINTA-FEIRA: A simpatia de todo o povo

Quando pensamos sobre a luz que nos foi dada a respeito da saúde, percebemos que temos muita coisa a oferecer aos que nos cercam? Se sim, cite algumas?

· Na verdade, a mensagem de saúde pode ser um poderoso ponto de contato que nos ajuda a alcançar nossa comunidade.
· Afinal de contas, até aqueles que talvez não tenham qualquer interesse em nossas crenças se preocupam em ter boa saúde.

CONCLUSÃO

1. É fundamental conquistar a confiança das pessoas antes de convidá-las a seguir Jesus.
2. As pessoas que mantêm a palavra dada inspiram confiança e são admiradas.
3. Ser digno de confiança é ser respeitado. Quando alguém é confiável, se torna uma ferramenta poderosa nas mãos do Senhor, porque pessoas serão atraídas através dele.
4. É do nosso conhecimento que confiança não se conquista apenas por esforços humanos, mais sim pela presença de Cristo em nossos corações.
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